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Weitwinkel statt
Tunnelblick.
Zwei Impulse von Sony. Ein Workshop. Deine Ideen.

I M P U L S  0 1

Vom Produkt zum Ökosystem
I M P U L S  0 2

Echt schlägt generiert

M O D E R I E R T E R  I N N O V A T I O N S - W O R K S H O P Was bauen wir heute,
damit es 2030 noch trägt?

D A T U M

Freitag, 6. November 2026
17.00 – ca. 20.00 Uhr

O R T

Sony Europe B.V.
Wiesenstrasse 5, 8952
Schlieren

T E I L N A H M E

Mitglieder gratis
Nicht-Mitglieder CHF 85.–
Plätze begrenzt

Jetzt anmelden →

17.00
Begrüssung &
Rundgang

17.20
Impuls 1 &
Diskussion

17.45
Impuls 2 &
Diskussion

18.10
Innovations-
Workshop

18.55
Ideen &
Ausblick

19.25
Apéro &
Networking
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W A R U M  E S  S I C H  L O H N T

Am Ende des Abends hast du
eine eigene Geschäftsidee.
Die beiden Impulse liefern den Denkanstoss. Im moderierten Workshop entwickelst du
daraus eine Idee für dein eigenes Unternehmen — und bekommst sie von der Branche
gespiegelt.

01
I M P U L S

Vom Kameraverkauf zum
Imaging-Ökosystem

02
I M P U L S

Authentizität von Bildern im KI-
Zeitalter

0 3  ·  M O D E R I E R T E R  I N N O V A T I O N S - W O R K S H O P  ·  D E R  K E R N  D E S  A B E N D S

Der Teil des Abends, an dem du selber arbeitest.
«Welche Geschäftsmöglichkeiten sollten wir heute entwickeln, um in den
kommenden Jahren erfolgreich zu bleiben?»

Videografie Creator Economy Fine-Art Mietmodelle Schulungen KI als Chance

Konkret genug, um am Montag damit anzufangen.
Nicht nur zum Mitschreiben.

Mitglieder gratis
Nicht-Mitglieder CHF 85.– Jetzt anmelden →

Du verstehst die Chancen eines
ganzheitlichen Imaging-Ökosystems rund
um Videografie.

Du erkennst neue Verkaufs-, Beratungs-
und Dienstleistungsmodelle.

Du siehst, welche davon zu deinem
heutigen Angebot passen.

Du kennst die Möglichkeiten von Kamera-
Authentifizierung und Content Credentials.

Du weisst, warum belegbare Herkunft zum
Verkaufsargument wird.

Du erkennst, welche Kunden genau das
brauchen.

Du entwickelst eine eigene Geschäftsidee
statt einer Trendliste.

Du arbeitest in kleinen, moderierten
Gruppen.

Deine Idee wird präsentiert und von
Kolleg:innen geprüft.

Du gehst mit einem nächsten Schritt raus,
nicht mit Notizen.


